
 

DOCUMENT D’INFORMATIONS CLÉS SUR L'INVESTISSEMENT 

SUR L’OFFRE D’OBLIGATIONS NOMINATIVES à TAUX FIXE DE 8,75% PAR DRINKFLUENCE SRL 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Contexte de l'offre de crowdfunding 

Code d'identification de l'offre a) 6B2PBRV1FCJDMR45RZ53 
b) 00002378 

Porteur du projet et nom du projet Drinkfluence SRL  
Type d'offre et type d'instrument obligation 
Montant cible Min. 200.000 EUR – max. 220.000 EUR 
Date limite  21/07/2026 

 

Partie A: Informations sur le(s) porteur(s) de projet et le projet de crowdfunding 

a) Porteur de projet et projet de crowdfunding  

Cette offre de crowdfunding n'a été ni vérifiée ni approuvée par l’ Autorité des services et marchés 
financiers (ASMF) ou l'Autorité européenne des marchés financiers (AEMF). 
L'adéquation de votre expérience et de vos connaissances n'a pas nécessairement été évaluée avant que 
vous ayez accès à cet investissement.  
En effectuant cet investissement, vous assumez l'intégralité du risque lié à cet investissement, y compris 
le risque de perte totale ou partielle de l'argent investi. 

Avertissement sur les risques 

Investir dans ce projet de crowdfunding comporte des risques, notamment celui de perdre tout ou partie de 
l'argent investi. Votre investissement n'est pas couvert par les systèmes de garantie des dépôts établis 
conformément à la directive 2014/49/UE du Parlement européen et du Conseil (1). Votre investissement 
n'est pas non plus couvert par les systèmes d'indemnisation des investisseurs établis conformément à la 
directive 97/9/CE du Parlement européen et du Conseil (2). 

Il se peut que vous ne perceviez aucun rendement sur votre investissement. 

Il ne s'agit pas d'un produit d'épargne et nous vous recommandons de ne pas investir plus de 10% de votre 
actif net dans des projets de crowdfunding. 

Il se peut que vous ne puissiez pas vendre les instruments d'investissement quand vous le souhaitez. Même 
si vous parvenez à les vendre, vous risquez de subir une perte. 

(1) Directive 2014/49/UE du Parlement européen et du Conseil du 16 avril 2014 relative aux systèmes de garantie des dépôts (JO L 173 
du 12.6.2014, p. 149). 

(2) Directive 97/9/CE du Parlement européen et du Conseil du 3 mars 1997 relative aux systèmes d'indemnisation des investisseurs (JO 
L 84 du 26.3.1997, p. 22). 

 Délai de réflexion précontractuel pour les investisseurs non avertis 

Les investisseurs non avertis disposent d'un délai de réflexion pendant lequel ils peuvent retirer leur offre 
d'investissement ou leur manifestation d'intérêt pour l'offre de crowdfunding à tout moment, sans 
justification ni pénalité. Le délai de réflexion commence lorsque l'investisseur potentiel non averti fait une 
offre d'investissement ou exprime son intérêt, et expire après quatre jours calendaires. 

L'investisseur potentiel peut retirer son consentement à tout moment pendant cette période en cliquant sur 
le bouton ‘Révoquer’ de la plateforme, sans pénalité. L’investisseur potentiel peut vérifier son délai de 
réflexion restant sur la plateforme. 
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 Identité Drinkfluence SRL — Belgique — Numéro d'entreprise : BE 1007.100.124 — RPM 

Tribunal de l'entreprise de Liège, division Liège. Enregistrée le 13 mars 2024. 
 Forme juridique Société à responsabilité limitée (SRL) de droit belge 
 Coordonnées Siège social : Rue de Leval 14, 6560 Erquelinnes, Belgique. E-mail : 

adrien@drinkfluence.co. Site internet : www.drinkfluence.co 
 Propriété  Société fondée le 13 mars 2024. Capital détenu à égalité par quatre associés 

fondateurs : Adrien Bastin (25 %), Mehdi Ben Brahim (25 %), Vincent Vilain (25 
%) et Jérôme Dehaybe (25 %). Aucun changement de structure actionnariale 
depuis la constitution. Aucune holding intermédiaire. 

 Gestion La société est gérée par deux administrateurs délégués : Adrien Bastin 
(développement commercial, partenariats) et Mehdi Ben Brahim (pharmacien 
expert en phytothérapie et formulation de compléments alimentaires). Vincent 
Vilain assure la responsabilité logistique (supply chain, fulfillment). Jérôme 
Dehaybe, également pharmacien, intervient en qualité d'investisseur et 
conseiller stratégique. 

b) Responsabilité concernant les informations fournies dans la présente fiche d’informations clés sur 
l’investissement 

 Le porteur de projet (voir Partie A, a)) certifie qu'à sa connaissance aucune information n'a été omise et 
qu'aucune information fondamentalement trompeuse ou inexacte n'est fournie. Le porteur de projet 
est responsable de l’élaboration de cette fiche d'informations clés sur l’investissement. 

c) Principales activités du porteur de projet; produits ou services proposés par le porteur de projet 

 Drinkfluence SRL est une société belge fondée en mars 2024 qui développe, produit et commercialise 
des boissons fonctionnelles et des compléments alimentaires (notamment des gummies). Son activité 
couvre l'ensemble de la chaîne de valeur : formulation des recettes, production auprès de partenaires 
industriels agréés, packaging, distribution en ligne et en points de vente. La société opère selon trois 
axes complémentaires. Premièrement, elle co-crée des marques de boissons et de compléments 
alimentaires avec des créateurs de contenus populaires sur les réseaux sociaux : le créateur apporte son 
audience, Drinkfluence apporte l'expertise produit et logistique. Deux projets sont en cours via l'agence 
Follow Agency : des shots fonctionnels avec Mattéo Sinet, influenceur suivi par 7,6 millions de 
personnes, et des boissons avec Mayadorable, créatrice suivie par 2,8 millions de personnes. Un 
troisième projet est déjà sur le marché : les gummies beauté “BOA Beauty”, ce projet a été  développé 
en co-création avec l'influenceuse Sabrina Lopez. Deuxièmement, Drinkfluence développe des boissons 
exclusives en marque blanche pour des entreprises (restaurants, hôtels, salles de sport) qui souhaitent 
proposer leur propre boisson à leur clientèle. Plusieurs contrats sont actifs avec des enseignes belges 
notamment la chaine de 65 restaurants “Point Chaud” en Wallonie dont la distribution vient de débuter 
en avril 2026). Troisièmement, la société commercialise ses propres marques “Wise” et “Bamboost”, 
des boissons fonctionnelles très peu sucrées positionnées comme alternative saine aux boissons 
énergisantes classiques, distribuées en ligne et en retail.  

d) Lien hypertexte vers les comptes annuels les plus récents du porteur de projet 
 https://consult.cbso.nbb.be/consult-enterprise/1007100124 

 
e) Chiffres financiers annuels clés et pourcentages du porteur de projet pour les trois dernières années 
  2023 2024 2025 

Chiffre d'affaires N/A 13.316 € 282.875 € 
Bénéfice net N/A -110.624 € 122.575 € 
Total de l’actif N/A 174.297 € 407.154 € 
Marge bénéficiaire brute N/A N/A 51,1 % 
Marge bénéficiaire 
opérationnelle 

N/A N/A 46,7 % 

Marge bénéficiaire nette N/A N/A 43,3 % 
Acid test ratio N/A 0,71 0,66 
Ratio du service de la dette N/A N/A 1,93x (prév. 2026) 
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EBITDA N/A -99.418 € 143.336 € 
Rendement de l'EV N/A N/A N/A 
Ratio de l'IVA par rapport 
au total des actifs 

N/A 0 % 43,4 % 
 

f) Description du projet de crowdfunding, y compris son objectif et ses principales caractéristiques 
 Drinkfluence souhaite lever 220.000 € via un emprunt obligataire afin de financer le lancement 

commercial simultané de plusieurs projets en 2026. Les fonds sont répartis entre cinq destinations. 
Premièrement, la production des shots fonctionnels de Mattéo Sinet, influenceur Mode & Lifestyle suivi 
par 7,6 millions de personnes sur TikTok et Instagram, qui lancera sous son nom une gamme de shots 
énergisants naturels destinée à sa communauté. Deuxièmement, la production des boissons 
fonctionnelles de Mayadorable, créatrice Beauté & Lifestyle suivie par 2,8 millions de personnes, dont 
la communauté présente un fort taux de conversion vers les achats de produits partenaires. 
Troisièmement, la production de 4000 pots de gummies beauté BOA Beauty (4000 pots sont déjà sur le 
marché), compléments alimentaires co-créés avec l'influenceuse Sabrina Lopez, déjà lancés 
commercialement. Quatrièmement, le réassort de boissons en marque blanche pour Point Chaud, 
chaîne de 65 restaurants rapides belge, afin que cette enseigne puisse proposer sa propre boisson 
exclusive à ses clients. Cinquièmement, le réassort des marques propres Wise et Bamboost, boissons 
fonctionnelles très peu sucrées destinées à la vente en ligne et en retail, s'appuyant sur une base de 
clients fidèles existante.      

 

Partie B: Principales caractéristiques du processus de crowdfunding et, le cas échéant, conditions d'emprunt 
des fonds 

a) Fonds minimum à emprunter dans une offre de crowdfunding EUR 200.000. Le nombre d'offres 
(publiques ou non) déjà réalisées par le porteur de projet ou le prestataire de services de 
crowdfunding 

 Type d'offre et instruments 
proposés 

Date 
d'achèvement 

Montant emprunté  Toute autre information 
pertinente 

 - - - - 

b) Date limite pour atteindre l'objectif d'emprunt: 
21/07/2026 

c) Information sur les conséquences si les montants visés ne sont pas empruntés à temps  
Si le capital visé n'est pas réuni à l'expiration de la période de souscription, aucun Titre ne sera émis et 
l'Accord d'investissement deviendra caduc. Le montant investi sera restitué au Portefeuille 
Crowdfunding de l'Investisseur dans un délai maximum de cinq jours ouvrables bancaires. 

d) Le montant maximal de l'offre s'il diffère des montants cibles visés au point a):  
EUR 220.000  

e) Le montant des fonds propres alloués par le porteur de projet pour le projet de crowdfunding  
Aucun des associés ou administrateurs de Drinkfluence n'a souscrit à l'emprunt obligataire objet de la 
présente offre. 

f) Modification de la composition du capital ou des prêts du porteur de projet dans le cadre de l'offre de 
crowdfunding.  
La présente offre ne modifie pas la composition du capital de Drinkfluence SRL. Les quatre associés 
fondateurs conservent chacun 25 % du capital. L'offre augmente l'endettement financier de la société 
de 220.000 €. La dette sera intégralement remboursée sur 5 ans selon un plan d'amortissement mensuel 
à compter de juillet 2026. 
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Partie C: Facteurs de risque 

Présentation des principaux risques 

Type 1 - risque lié au projet 

Drinkfluence évolue dans un environnement opérationnel qui comporte plusieurs risques inhérents au projet, 
que l'équipe fondatrice a identifiés et pour lesquels des mesures concrètes ont été mises en place. 

Sur le plan industriel, le secteur des boissons peut exposer à une dépendance vis-à-vis de certains partenaires 
de production, notamment en phase de croissance. Fort de plus de 10 ans d'expérience dans le développement 
de produits et de compléments alimentaires, le pharmacien de l'équipe a déjà été confronté à des contraintes 
de capacité chez des embouteilleurs. Pour limiter ce risque, Drinkfluence a mis en place une stratégie de 
diversification de ses partenaires industriels, en collaborant avec plusieurs embouteilleurs de tailles différentes 
en Belgique, France, Allemagne, Autriche et Hongrie. Cette organisation assure la continuité de production et 
une grande flexibilité dans la gestion des volumes. 

Sur le plan réglementaire, le secteur des boissons fonctionnelles et des compléments alimentaires est soumis à 
des évolutions régulières en matière d'ingrédients autorisés et d'allégations nutritionnelles. L'équipe anticipe 
ces évolutions en privilégiant des formulations à base d'ingrédients naturels, avec des positionnements moins 
contraints réglementairement, réduisant ainsi l'exposition aux changements fréquents liés à certains labels. Sur 
le plan des contreparties, Drinkfluence collabore avec des créateurs de contenus, des agences, des producteurs 
et des clients B2B dont la défaillance éventuelle pourrait affecter l'activité. Des litiges contractuels, des 
manquements aux engagements ou une faillite d'un partenaire clé pourraient entraîner des retards de 
production, des pertes de revenus ou des coûts imprévus. Drinkfluence atténue ce risque en diversifiant ses 
partenariats et en travaillant sur la base de contrats formalisés. 

Type 2 - risque sectoriel 

Le marché des boissons fonctionnelles est en forte croissance en Europe mais également en rapide évolution 
concurrentielle. L'émergence de nouveaux acteurs à forte notoriété digitale pourrait intensifier la compétition 
sur les segments où Drinkfluence opère. Par ailleurs, les produits pourraient se vendre moins bien que prévu, 
notamment en cas de retournement de tendance, de saturation du marché des marques d'influenceurs ou de 
baisse de la demande consommateur. Une telle évolution affecterait directement les revenus de la société. 

Le modèle de distribution directe via les réseaux sociaux est structurellement dépendant des algorithmes et 
politiques de TikTok et Instagram. Toute modification significative de ces politiques affectant la portée organique 
des créateurs partenaires pourrait impacter les volumes de vente. 

Par ailleurs, la vente de boissons fonctionnelles et de compléments alimentaires via les réseaux sociaux fait 
l'objet d'un encadrement croissant, notamment en ce qui concerne les allégations de santé autorisées et la 
transparence des pratiques commerciales des influenceurs. Des actions réglementaires supplémentaires ou une 
défiance croissante du public à l'égard de ce canal de vente pourraient affecter l'activité de Drinkfluence. 

Ce risque est toutefois significativement atténué par la structure même de l'équipe fondatrice. Deux des quatre 
fondateurs de Drinkfluence sont pharmaciens, disposant d'une expertise approfondie de la réglementation 
applicable aux compléments alimentaires et aux boissons fonctionnelles, notamment en matière d'allégations 
nutritionnelles et de santé autorisées par les autorités compétentes. Cette expertise se traduit concrètement 
dans la façon dont les créateurs de contenus partenaires communiquent sur les produits: contrairement à de 
nombreux produits vendus en ligne via des influenceurs, les communications des créateurs partenaires de 
Drinkfluence sont strictement encadrées et validées par l'équipe pharmaceutique. Les créateurs ne sont pas 
libres de formuler des allégations de leur propre chef, ce qui réduit le risque de non-conformité réglementaire. 
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La diversification des canaux de distribution entre vente en ligne directe, retail et B2B constitue un facteur 
d'atténuation supplémentaire, réduisant la dépendance de l'activité à un canal unique. 

Enfin, le secteur des boissons fonctionnelles et des compléments alimentaires est strictement réglementé au 
niveau européen et belge, notamment en matière d'étiquetage, d'allégations nutritionnelles et de santé 
autorisées, et de composition des produits. Des évolutions réglementaires ou des décisions de mise en 
conformité pourraient contraindre Drinkfluence à reformuler certains produits ou à modifier ses 
communications commerciales. Une évolution de la fiscalité sur les boissons sucrées pourrait également affecter 
la structure de coût des produits. L'expertise pharmaceutique de l'équipe fondatrice constitue un atout pour 
anticiper ces contraintes. 

Type 3 - risque de défaillance 

Drinkfluence SRL est une société fondée en mars 2024 qui dispose d'un historique opérationnel limité et sa 
pérennité dépend de la réalisation des projections de chiffre d'affaires sur les exercices à venir. 

La forte croissance projetée nécessite une bonne maîtrise des opérations et des besoins financiers. L'équipe 
encadre ce risque via une planification progressive des lancements, une structuration financière anticipée et un 
suivi rigoureux de la trésorerie. Le modèle repose en partie sur le lancement de nouvelles marques avec des 
créateurs de contenu : ce risque commercial est atténué par la sélection rigoureuse de partenaires disposant 
d'une audience déjà engagée, par un modèle limitant les coûts d'acquisition et par la diversification des projets 
entre trois piliers indépendants. Aucun projet individuel ne représente plus de 28 % du chiffre d'affaires 2026 
prévu. 

Le service annuel de la dette est couvert par un EBITDA prévisionnel avec un ratio de couverture de 1,93x en 
2026, mais ce ratio repose sur des projections qui ne constituent pas une garantie de résultat. 

Type 4 - risque que le rendement soit plus faible, tardif ou inexistant 

Le risque que le rendement soit plus faible que prévu, qu'il se fasse attendre ou que le projet n'effectue aucun 
paiement de capital ou d'intérêts. 

Type 5 - risque de défaillance de la plateforme 

Le risque que la plateforme de crowdfunding soit dans l’incapacité temporaire ou définitive de fournir ses 
services. 

Type 6 - risque d'illiquidité de l’investissement 

Les instruments d'investissement ne sont pas cotés et ne seront pas cotés sur un marché réglementé ou un 
système multilatéral de négociation (Multilateral Trading Facility ou MTF). Si un investisseur souhaite vendre ses 
instruments d'investissement, il se peut qu'il ne trouve pas d'acheteur. 

Type 7 - autres risques 

Risques échappant au contrôle du porteur de projet, y compris les risques politiques et réglementaires. 

Le statut réglementaire ou fiscal du Porteur de projet peut changer. 

Il est possible que le Porteur de projet subisse à l'avenir les conséquences d'un éventuel durcissement ou d'une 
modification éventuelle de la réglementation concernant la forme juridique actuelle du Porteur de projet. Ainsi, 
les initiatives relatives au statut de la forme de société du Porteur de projet, y compris le statut fiscal des 
instruments d'investissement, peuvent affecter le fonctionnement de l'Émetteur et l'attrait de la situation des 
investisseurs. Des modifications générales de la législation fiscale peuvent également avoir une incidence sur le 
rendement des investisseurs dans les instruments d'investissement. 
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Le régime fiscal applicable aux instruments d'investissement proposés, au Porteur de projet et/ou à 
l'investisseur peut avoir un impact sur le rendement. 

Les instruments d'investissement sont en principe soumis à un précompte mobilier de 30%. Voir la Partie V de 
la présente Note d'information pour de plus amples informations sur le traitement fiscal des instruments 
d'investissement proposés. La situation individuelle de l'investisseur peut avoir un impact sur le traitement fiscal 
dans le chef de chaque investisseur. Des modifications futures du régime fiscal applicable aux instruments 
d'investissement proposés, au Porteur de projet ou à l'investisseur individuel, avec ou sans effet rétroactif, 
peuvent avoir un impact sur le rendement. Chaque investisseur est responsable des pertes ou des baisses de 
rendement résultant du régime fiscal applicable aux instruments d'investissement proposés, au Porteur de 
projet ou à l'investisseur individuel, ou de toute modification de celui-ci. Le Porteur de projet n'en est pas 
responsable. 

Partie D: Informations sur l'offre de titres et d'instruments admis au crowdfunding 

a) Nombre total et type de titres qui seront proposés 
Les instruments d'investissement proposés sont des obligations au taux fixe de 8,75% en EUR, émises 
par le Porteur de projet. Un maximum de 2.200 obligations seront émises pour un montant total de 
220.000 EUR.  

b) Prix de souscription 
Le prix de souscription est de 100 EUR par obligation avec un maximum de 2.200 obligations. Le montant 
minimum de souscription est de 100 EUR. 

c) Si les sursouscriptions seront acceptées et comment elles seront réparties 
Si le montant maximum du financement par crowdfunding est atteint, la Plateforme bloquera l'achat 
d'autres titres et informera les investisseurs potentiels que les titres ne peuvent plus être souscrits. 

d) Conditions de souscription et de paiement 
Toutes les informations sur le processus d'investissement sont disponibles ici: Crowdfunding - Produits  
Le paiement sera effectué en euro par l'intermédiaire du Portefeuille Crowdfunding de l'Investisseur. 
Les titres seront créés lorsque le montant minimum ou maximum de la souscription sera atteint.  

e) Conservation et livraison de titres aux investisseurs 
Les obligations seront livrées au plus tard 4 jours après la date limite de souscription, soit le 21/07/2026. 
Nom et coordonnées de l'organisme émetteur (le porteur de projet): 

● Drinkfluence Srl, Rue de Leval 14, 6560 Erquelinnes, Belgique. E-mail : 
adrien@drinkfluence.com . Site internet : www.drinkfluence.com  

KBC ne fournit pas de services de conservation des titres. L'investisseur ne doit aucune commission au 
dépositaire des titres. Les titres seront représentés dans l'aperçu dans ‘Mes investissements’ de 
l'Investisseur sur la Plateforme.  

f) Informations sur la garantie ou les sûretés garantissant l'investissement (le cas échéant) 
Non garanti par une garantie ou une sûreté.  

g) Informations relatives à un engagement ferme de rachat des titres (le cas échéant) 
Pas d’application 

 Informations sur les taux d'intérêt et les échéances 
Taux d'intérêt nominal: 
Le taux d'intérêt nominal annuel est de 8,75 % par an. 
Bolero Crowdfunding détermine ce taux d'intérêt annuel en tenant compte du risque associé à 
l'investissement. Les éléments pris en compte dans l'évaluation sont l'OLO à 10 ans, la fréquence de 
remboursement, l'échéance et la hauteur du montant à lever. 
Date à partir de laquelle les intérêts sont dus: l'obligation porte intérêt à partir de la date d'émission. 
Échéances des paiements d'intérêts : voir Annexe 1 - plan de remboursement 
Date d'échéance (y compris les remboursements intermédiaires, le cas échéant): voir Annexe 1 - plan 
de remboursement 
Rendement applicable: 
Le rendement est calculé en pourcentage annuel selon la méthode utilisée pour calculer le taux d'intérêt 
nominal annuel et avec une précision de deux décimales. 
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Partie E: Informations sur les Special Purpose Vehicles (SPV) 

Pas d’application 

Partie F: Droits des investisseurs 

a) Principaux droits attachés aux titres 

L'Obligation porte intérêt à partir de la Date d'émission 

(i) droits aux dividendes: non 

(ii) droits de vote: non 

(iii) droit d'accès à l'information: oui 

(iv) droits préférentiels dans les offres de souscription d'instruments de même catégorie: 
non 

(v) droit à la distribution des bénéfices de l'émetteur: non 

(vi) droit à une partie du solde éventuel de la liquidation: non 

(vii) droits de remboursement: oui (cf. Accord d'investissement, annexe I art.10 Défauts) 

(viii) droits de conversion: non 

(ix) droits de sortie conjoints en cas d'événement opérationnel (c'est-à-dire changement de 
contrôle, droits de sortie conjointe (tag-along)): non 

Annexe Personnes morales 

b) c) Restrictions auxquelles sont soumis les instruments admis au crowdfunding et restrictions 
relatives au transfert des instruments. 
Les Obligations peuvent être transférées de façon limitée (voir (d)) et ne peuvent être grevées 
d'aucune sûreté. 

d) Possibilités pour les investisseurs de sortir de l'investissement  
Il n'existe pas de marché secondaire et les possibilités de cession sont donc limitées. Bolero 
Crowdfunding ne peut procéder à la cession exceptionnelle de l'obligation que si l'Investisseur 
trouve lui-même un repreneur pour les titres. 

e) Pour les instruments de capitaux propres: répartition du capital et des droits de vote avant et après 
l'augmentation de capital résultant de l'offre (en supposant que tous les titres seront souscrits). 
Pas d’application, il ne s'agit pas d'instruments de capitaux propres. 

 

Partie G: Publication d’informations relatives aux prêts 

Pas d’application. 
  
Partie H: Commissions, informations et recours 

a) Commissions et frais supportés par l'investisseur concernant l'investissement (y compris les frais 
administratifs découlant de la vente d'instruments admis au crowdfunding) 
L'investisseur ne paie pas de frais lors de l’investissement, ni de droit de garde, ni de frais d’adhésion. 

b) Où et comment des informations supplémentaires sur le projet de crowdfunding, le porteur de projet 
peuvent être obtenues gratuitement 
https://platform.bolero.be/crowdfunding/opportunities/465 
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c) Comment et auprès de qui l'investisseur peut-il se plaindre de l'investissement ou de la conduite du 
porteur de projet ou du prestataire de services de crowdfunding? 
En cas de plaintes concernant le maître d'ouvrage, l'investisseur peut remplir le formulaire de plainte 
général sur le site web de Bolero, seules ces plaintes sont recevables. En cas de plaintes concernant le 
fournisseur de services de crowdfunding, l'Autorité des services et marchés financiers peut être 
contactée.  
https://www.fsma.be/fr/formulaire-de-contact-consommateurs    
Rue du Congrès 12-14, 1000 Bruxelles ; +32(0)2 220 52 11  
 
En outre, l'investisseur a le droit de déposer sa plainte auprès du tribunal compétent.  

 
 

Partie I: Informations sur la gestion individuelle des portefeuilles de prêts à fournir par les prestataires de 
services de crowdfunding 

Bolero Crowdfunding ne propose pas de gestion de portefeuille individuelle.  

 

Annexe 1 : plan de remboursement 
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BLAD MET ESSENTIELE BELEGGINGSINFORMATIE 

OVER DE AANBIEDING VAN 8,75% VASTRENTENDE OBLIGATIES OP NAAM DOOR DRINKFLUENCE BV 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Achtergrond van het crowdfundingaanbod 

Identificatiecode van het aanbod a) 6B2PBRV1FCJDMR45RZ53 
b) 00002378 

Projecteigenaar en projectnaam Drinkfluence BV  
Soort aanbod en soort instrument Obligatie 
Beoogd bedrag Min. 200.000 EUR – max. 220.000 EUR 
Deadline  21/07/2026 

 

Deel A: Informatie over de projecteigena(a)r(en) en het crowdfundingproject 

a) Projecteigenaar en crowdfundingproject  

Dit crowdfundingaanbod is niet geverifieerd noch goedgekeurd door de Financial Services and Markets 
Authority (FSMA) of de Europese Autoriteit voor effecten en markten (ESMA). 

De geschiktheid van uw ervaring en kennis is niet noodzakelijk beoordeeld voordat u toegang hebt 
gekregen tot deze belegging. Door deze belegging te doen, neemt u het volledige risico op u van deze 
belegging, waaronder het risico van gedeeltelijk of volledig verlies van het belegde geld. 

 

 
Risicowaarschuwing 

Beleggen in dit crowdfundingproject brengt risico's met zich mee, waaronder het risico van geheel of 
gedeeltelijk verlies van het belegde geld. Uw belegging valt niet onder de depositogarantieregelingen die 
zijn ingesteld overeenkomstig Richtlijn 2014/49/EU van het Europees Parlement en de Raad (1). Evenmin 
valt uw belegging onder de beleggerscompensatiestelsels die zijn ingesteld overeenkomstig Richtlijn 
97/9/EG van het Europees Parlement en de Raad (2). 

U ontvangt mogelijk geen rendement op uw belegging. 

Dit is geen spaarproduct en wij raden u aan niet meer dan 10 % van uw nettovermogen in 
crowdfundingprojecten te beleggen. 

U kunt de beleggingsinstrumenten mogelijk niet verkopen wanneer u dat wenst. Zelfs als u ze wel kunt 
verkopen, zult u mogelijk verlies lijden. 

(1) Richtlijn 2014/49/EU van het Europees Parlement en de Raad van 16 april 2014 inzake de depositogarantiestelsels (PB L 173 van 
12.6.2014, blz. 149). 

(2) Richtlijn 97/9/EG van het Europees Parlement en de Raad van 3 maart 1997 inzake de beleggerscompensatiestelsels (PB L 84 van 
26.3.1997, blz. 22). 

 Precontractuele bedenktijd voor niet-ervaren beleggers 

Niet-ervaren beleggers beschikken over een bedenktijd gedurende welke zij hun beleggingsaanbod of blijk 
van belangstelling voor het crowdfundingaanbod te allen tijde kunnen intrekken zonder opgave van redenen 
en zonder daarvan enig nadeel te ondervinden. De bedenktijd begint op het ogenblik waarop de niet-ervaren 
aspirant-belegger een beleggingsaanbod doet of blijk geeft van belangstelling, en verstrijkt na vier 
kalenderdagen. 

De aspirant-belegger kan gedurende deze periode ten allen tijde zijn toestemming intrekken via de knop 
‘Herroepen’ op het Platform zonder daar ook maar enig nadeel van te ondervinden. Via het Platform kan de 
aspirant-belegger zijn resterende bedenktijd raadplegen. 
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 Identiteit Drinkfluence BV — België — ondernemingsnummer: BE 1007.100.124 — RPR 
Ondernemingsrechtbank van Luik, divisie Luik. Geregistreerd op 13 maart 2024. 

 Rechtsvorm Besloten vennootschap (BV) naar Belgisch recht 
 Contactgegevens zetel: Rue de Leval 14, 6560 Erquelinnes, België. E-mail: 

adrien@drinkfluence.com . Website: www.drinkfluence.com  
 Eigendom Onderneming opgericht op 13 maart 2024. Kapitaal in eigen handen van de vier 

oprichtende vennoten: Adrien Bastin (25%), Mehdi Ben Brahim (25%), Vincent 
Vilain (25%) en Jérôme Dehaybe (25%). Zonder wijziging van de structuur van 
aandeelhouders sinds de oprichting. Geen intermediaire holding. 

 Bestuur De vennootschap wordt beheerd door twee afgevaardigde bestuurders: Adrien 
Bastin (commerciële ontwikkeling en partnerships) en Mehdi Ben Brahim 
(apotheker expert in fytotherapie en productformulering van 
voedingssupplementen). Vincent Vilain is verantwoordelijk voor de logistiek 
(supply chain, fulfillment). Jérôme Dehaybe, eveneens apotheker, is betrokken 
als investeerder en strategisch adviseur. 

b) Verantwoordelijkheid voor de in dit blad met essentiële beleggingsinformatie verstrekte informatie 
 De projecteigenaar (zie Deel A, a)) verklaart dat er, voor zover hem bekend, geen informatie is 

weggelaten en geen wezenlijk misleidende of onnauwkeurige informatie wordt verstrekt. De 
projecteigenaar is verantwoordelijk voor het opstellen van dit blad met essentiële beleggingsinformatie. 

c) Belangrijkste activiteiten van de projecteigenaar; door de projecteigenaar aangeboden producten of 
diensten. 

 Drinkfluence BV is een Belgische onderneming opgericht in maart 2024 die functionele dranken en 
voedingssupplementen ontwikkelt, produceert en commercialiseert (o.a. gummies). De activiteit 
bestrijkt de hele waardeketen: receptontwikkeling, productie door erkende industriële partners, 
verpakking, distributie online en via fysieke verkooppunten. De onderneming is actief in drie 
complementaire domeinen. Ten eerste co-creëert Drinkfluence drankmerken en voedingssupplementen 
in samenwerking met content creators die actief zijn op de sociale media. De content creator brengt zijn 
publiek aan en Drinkfluence staat in voor de product- en logistieke expertise. Momenteel lopen twee 
projecten via het agentschap Follow: shots van functionele dranken met Mattéo Sinet, een influencer 
met 7,6 miljoen volgers, en dranken met Mayadorable, een content creator met 2,8 miljoen volgers. Een 
derde project is al op de markt: de beauty gummies van BOA Beauty, ontwikkeld in samenwerking met 
influencer Sabrina Lopez. Ten tweede ontwikkelt Drinkfluence exclusieve white-label dranken voor 
bedrijven zoals restaurants, hotels en fitnesscentra die hun eigen drankenaanbod willen creëren. 
Verschillende contracten zijn reeds actief met Belgische ketens, waaronder fastfoodketen Point Chaud 
in Wallonië, waarvan de distributie in april 2026 is opgestart. Ten derde commercialiseert de 
onderneming haar eigen merken Wise en Bamboost. Dit zijn functionele dranken met een laag 
suikergehalte, gepositioneerd als een gezond alternatief voor de klassieke energiedranken, en verdeeld 
via online kanalen en retail. 

d) Hyperlink naar de meest recente jaarrekening van de projecteigenaar 
 https://consult.cbso.nbb.be/consult-enterprise/1007100124 

e) Belangrijkste jaarlijkse financiële cijfers en percentages van de projecteigenaar van de laatste drie jaar 
  

 2023 2024 2025 
Omzet N.v.t. 13.316 € 282.875 € 
Nettowinst N.v.t. -110.624 € 122.575 € 
Totale activa N.v.t. 174.297 € 407.154 € 
Brutowinstmarge N.v.t. N.v.t. 51,1% 
Operationele winstmarge N.v.t. N.v.t. 46,7% 
Netto winstmarge N.v.t. N.v.t. 43,3% 
Acid-testratio N.v.t. 0,71 0,66 
Schuldendienst-quote N.v.t. N.v.t. 1,93x (prognose 

2026) 
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EBITDA N.v.t. -99.418 € 143.336 € 
Rendement op EV N.v.t. N.v.t. N.v.t. 
Verhouding IVA t.o.v. de 
totale activa 

N.v.t. 0% 43,4% 
 

f) Beschrijving van het crowdfundingproject, met inbegrip van het doel en de belangrijkste kenmerken 
ervan 

 Drinkfluence wenst 220.000 € op te halen via uitgifte van een obligatielening om in 2026 gelijktijdig 
verschillende commerciële projecten te lanceren. De fondsen worden verdeeld over vijf strategische 
pijlers. De eerste pijler betreft de productie van functionele shots onder de naam van Mattéo Sinet, een 
influencer in de categorie Mode & Lifestyle gevolgd door 7,6 miljoen personen op TikTok en Instagram. 
Hij zal een gamma van energetische shots lanceren onder zijn eigen merk, gericht op zijn bestaande 
community. De tweede pijler betreft de productie van de functionele dranken van Mayadorable, creator 
actief in Beauté & Lifestyle, met 2,8 miljoen volgers. Haar publiek wordt gekenmerkt door een hoge 
conversiegraad naar de partnerproducten. De derde pijler omvat de productie van beauty gummies 
onder het merk BOA Beauty. Deze voedingssupplementen werden ontwikkeld in co-creatie met 
influencer Sabrina Lopez en zijn inmiddels reeds op de markt, waarbij de commercialisering reeds is 
gestart. De vierde pijler omvat de herbevoorrading van dranken in private label voor de keten Point 
Chaud, een Belgische fastfoodketen met 65 vestigingen. Het doel is om Point Chaud toe te laten een 
exclusieve drank onder eigen merk aan te bieden aan haar klanten. De vijfde pijler omvat de 
herbevoorrading van de eigen merken Wise en Bamboost, functionele dranken met een laag 
suikergehalte, bestemd voor de online en retail verkoop. Dit kanaal steunt op een bestaande en loyale 
klantenbasis. 

 

Deel B: Belangrijkste kenmerken van het crowdfundingproces en, in voorkomend geval, de voorwaarden voor 
het lenen van gelden 

a) Minimaal in één crowdfundingaanbod beoogde te lenen gelden 200.000 EUR. 
Het aantal aanbiedingen (openbare of niet-openbare) dat reeds door de projecteigenaar of de 
crowdfundingdienstverlener is voltooid 

 Soort aanbod en aangeboden 
instrumenten 

Datum 
van 
voltooiing 

Geleend bedrag  Eventueel andere 
relevante informatie 

 - - - - 
b) Termijn voor het bereiken van de beoogde te lenen gelden: 

21/07/2026 
c) Informatie over de gevolgen indien de beoogde gelden niet tijdig worden geleend 

Indien het beoogde kapitaal niet wordt aangetrokken bij het verstrijken van de Intekentermijn, zullen er 
geen Effecten worden uitgegeven en zal de Investeringsovereenkomst vervallen. Het geïnvesteerde 
bedrag zal teruggestort worden in de Crowdfunding Portefeuille van de Investeerder binnen maximum 
5 bankwerkdagen. 

d) Het maximumbedrag van het aanbod indien verschillend van de beoogde gelden bedoeld in punt a):  
220.000 EUR 

e) Het bedrag aan eigen middelen dat door de projecteigenaar is uitgetrokken voor het 
crowdfundingproject 
Er werd geen investering in of inschrijving gedaan op de aangeboden obligaties door de aandeelhouders 
of bestuurders van Drinkfluence. 

f) Wijziging van de samenstelling van het kapitaal of de leningen van de projecteigenaar in verband met 
het crowdfundingaanbod 
Ten gevolge van het crowdfundingaanbod zullen er geen wijzigingen plaatsvinden in de samenstelling 
van het kapitaal van Drinkfluence BV. De vier oprichtende aandeelhouders behouden elk 25% van het 
kapitaal. Dit financieringsproject verhoogt de schuldenlast van de maatschappij met 220.000 €. De 
schuld zal integraal terugbetaald zijn na 5 jaar volgens het maandelijks aflossingsplan. 

 

Deel C: Risicofactoren 
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Presentatie van de hoofdrisico’s 

Soort 1 - projectrisico 

Drinkfluence evolueert in een operationele omgeving met verschillende projectgebonden risico’s. Het 
oprichtersteam heeft deze risico’s duidelijk geïdentificeerd en heeft concrete maatregelen genomen om de 
impact ervan te beperken. Op industrieel vlak kan de drankenindustrie leiden tot een zekere afhankelijkheid van 
productiepartners, met name in de groeifase. Dankzij meer dan 10 jaar ervaring in productontwikkeling en 
voedingssupplementen heeft de apotheker binnen het team reeds te maken gehad met capaciteitsbeperkingen 
bij bottelaars. Om dit risico te beperken, heeft Drinkfluence een strategie opgezet waarbij wordt samengewerkt 
met meerdere industriële partners van verschillende omvang in België, Frankrijk, Duitsland, Oostenrijk en 
Hongarije. Deze aanpak waarborgt de continuïteit van de productie en biedt flexibiliteit in volumebeheer. Op 
regelgevingsvlak is de sector van functionele dranken en voedingssupplementen onderhevig aan frequente 
evoluties, onder meer met betrekking tot toegelaten ingrediënten en nutritionele claims. Het team anticipeert 
op deze ontwikkelingen door te kiezen voor formuleringen op basis van natuurlijke ingrediënten en minder strikt 
gereguleerde positioneringen, waardoor de blootstelling aan wijzigingen in regelgeving wordt beperkt. Wat 
betreft tegenpartijenrisico werkt Drinkfluence samen met content creators, agentschappen, producenten en 
B2B-klanten, waarvan een mogelijke wanprestatie een impact kan hebben op de activiteit. Contractuele 
geschillen, het niet-naleven van verplichtingen of het faillissement van een sleutelpartner kunnen leiden tot 
productievertragingen, omzetverlies of onverwachte kosten. Drinkfluence beperkt dit risico door haar 
partnerships te diversifiëren en te werken met formeel vastgelegde contracten. 

Soort 2 - sectorrisico 

De markt voor functionele dranken kent een sterke groei in Europa, maar wordt tegelijkertijd gekenmerkt door 
een snel evoluerende concurrentiedynamiek. De opkomst van nieuwe spelers met een sterke digitale 
zichtbaarheid kan de concurrentie binnen de segmenten waarin Drinkfluence actief is verder intensifiëren. 
Daarnaast bestaat het risico dat de producten minder goed verkopen dan verwacht, bijvoorbeeld bij een 
trendomslag, verzadiging van de markt voor influencermerken of een daling van de vraag. Een dergelijke evolutie 
kan een directe impact hebben op de inkomsten van de onderneming. Het directe distributiemodel via sociale 
media is in belangrijke mate afhankelijk van de algoritmes en beleidskeuzes van platformen zoals TikTok en 
Instagram. Significante wijzigingen die de organische zichtbaarheid van content creators beïnvloeden, kunnen 
een impact hebben op de verkoopvolumes. Daarnaast wordt de verkoop van functionele dranken en 
voedingssupplementen via sociale media steeds vaker gereguleerd, met name op het vlak van toegelaten 
gezondheidsclaims en de transparantie van commerciële samenwerkingen. Verdere regelgevende ingrepen of 
een afnemend vertrouwen van consumenten in dit kanaal kunnen een negatieve impact hebben op de 
activiteiten van Drinkfluence. Dit risico wordt echter in belangrijke mate beperkt door de samenstelling van het 
oprichtersteam. Twee van de vier oprichters zijn apotheker en beschikken over een diepgaande expertise in de 
regelgeving rond voedingssupplementen en functionele dranken, inclusief nutritionele en gezondheidsclaims 
zoals toegestaan door de bevoegde autoriteiten. Deze expertise vertaalt zich concreet in de manier waarop 
partner-creators communiceren over de producten. In tegenstelling tot veel andere producten die via 
influencers worden verkocht, worden alle communicaties strikt omkaderd en gevalideerd door het 
farmaceutische team van Drinkfluence. Creators kunnen geen eigen gezondheidsclaims formuleren, wat het 
risico op niet-conformiteit aanzienlijk beperkt. De diversificatie van de distributiekanalen — directe online 
verkoop, retail en B2B — vormt bovendien een bijkomende risicobeperkende factor, doordat de afhankelijkheid 
van één enkel kanaal wordt vermeden. Tot slot is de sector van functionele dranken en voedingssupplementen 
strikt gereguleerd op Europees en Belgisch niveau, onder meer met betrekking tot etikettering, nutritionele en 
gezondheidsclaims, en productsamenstelling. Wijzigingen in regelgeving of bijkomende conformiteitsvereisten 
kunnen Drinkfluence verplichten om producten te herformuleren of commerciële communicatie aan te passen. 
Ook fiscale wijzigingen, zoals aanpassingen in de taks op suikerhoudende dranken, kunnen een impact hebben 
op de kostenstructuur. De farmaceutische expertise binnen het team vormt hierbij een belangrijke troef om 
deze evoluties tijdig te anticiperen. 

Soort 3 - wanbetalingsrisico 
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Drinkfluence BV is een onderneming opgericht in maart 2024 en beschikt over een relatief beperkte operationele 
historiek. De continuïteit van de onderneming is afhankelijk van het realiseren van de geprojecteerde 
omzetcijfers in de komende jaren. De voorziene sterke groei vereist een goede beheersing van zowel de 
operationele processen als de financiële behoeften. Het managementteam beperkt dit risico door een 
gefaseerde roll-outplanning, een proactieve financiële structurering en een nauwgezette opvolging van de 
cashflow. Het model is deels gebaseerd op de lancering van nieuwe merken in samenwerking met content 
creators. Dit commercieel risico wordt beperkt door een zorgvuldige selectie van partners met een reeds 
betrokken publiek, door een model dat de acquisitiekosten laag houdt en door de spreiding van projecten over 
drie onafhankelijke pijlers. Geen enkel individueel project vertegenwoordigt meer dan 28% van de verwachte 
omzet in 2026. De jaarlijkse schuldendienst wordt gedekt door de geprognosticeerde EBITDA, met een 
dekkingsratio van 1,93x in 2026. Deze ratio is gebaseerd op prognoses en vormt geen garantie voor toekomstige 
resultaten. 

Soort 4 - risico dat het rendement lager ligt, later komt of ontbreekt 

Het risico dat het rendement lager ligt dan verwacht, later komt of dat het project geen kapitaal- of 
rentebetalingen verricht. 

Soort 5 - risico dat het platform uitvalt 

Het risico dat het crowdfundingplatform tijdelijk of definitief in de onmogelijkheid verkeert zijn diensten te 
leveren. 

Soort 6 - risico van illiquiditeit van de belegging 

De beleggingsinstrumenten zijn niet genoteerd en zullen niet genoteerd worden op een gereglementeerde 
markt of een multilaterale handelsfaciliteit (Multilateral Trading Facility of MTF). Indien een belegger zijn of haar 
beleggingsinstrumenten wenst te verkopen, bestaat de kans dat hij of zij geen koper vindt voor zijn of haar 
beleggingsinstrumenten. 

Soort 7 - overige risico’s 

Risico’s die onder meer buiten de macht van de projecteigenaar liggen, zoals politieke en regelgevingsrisico’s. 

Het reglementair of fiscaal statuut van de Projecteigenaar kan wijzigen. 

Het is mogelijk dat de Projecteigenaar de gevolgen van een potentiële strengere of gewijzigde regelgeving 
omtrent de huidige rechtsvorm van de Projecteigenaar in de toekomst zal ondergaan. Zo kunnen bijvoorbeeld 
initiatieven op het vlak van het statuut van de vennootschapsvorm van de Projecteigenaar, met inbegrip van het 
fiscale statuut van de beleggingsinstrumenten, van invloed zijn op de werking van de Emittent en op de 
aantrekkelijkheid van de situatie van de beleggers. Ook algemene wijzigingen in de fiscale wetgeving kunnen 
een impact hebben op het rendement van de beleggers in de beleggingsinstrumenten. 

Het belastingstelsel van toepassing op de aangeboden beleggingsinstrumenten, de Projecteigenaar en/of de 
belegger kan een impact hebben op het rendement. 

De beleggingsinstrumenten zijn in principe onderworpen aan 30% roerende voorheffing. Zie Deel V van deze 
Informatienota voor verdere informatie betreffende de fiscale behandeling van de aangeboden 
beleggingsinstrumenten. De individuele situatie van de belegger kan een impact hebben op de fiscale 
behandeling in hoofde van elke belegger. Toekomstige wijzigingen aan het belastingstelsel dat van toepassing is 
op de aangeboden beleggingsinstrumenten, de Projecteigenaar of de individuele belegger, al dan niet met 
terugwerkende kracht, kunnen een impact hebben op het rendement. Elke belegger staat zelf in voor enige 
verliezen of verminderd rendement als gevolg van het belastingstelsel dat van toepassing is op de aangeboden 
beleggingsinstrumenten, de Projecteigenaar of de individuele belegger, of enige wijzigingen daaraan. De 
Projecteigenaar staat hier niet voor in. 

Deel D: Informatie over het aanbieden van effecten en voor crowdfunding toegelaten instrumenten 
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a) Totale aantal en soort effecten die zullen worden aangeboden 
De aangeboden beleggingsinstrumenten zijn 8,75% niet-achtergestelde obligaties in EUR uitgegeven 
door de Projecteigenaar. Er zullen maximum 2.200 obligaties uitgegeven worden voor een totaalbedrag 
van EUR 220.000.  

b) Inschrijvingsprijs 
De inschrijvingsprijs bedraagt EUR 100 per obligatie. Het minimale intekenbedrag bedraagt EUR 100. 

c) Of overinschrijvingen worden aanvaard en de wijze waarop zij worden toegewezen 
Indien het maximale Crowdfunding Financieringsbedrag bereikt wordt, zal het Platform de verdere 
aankoop van effecten blokkeren en de aspirant-beleggers informeren dat er niet verder kan worden 
ingeschreven op de effecten. 

d) Voorwaarden van inschrijving en betaling 
Alle informatie m.b.t. het investeringsproces kan u hier terugvinden: Crowdfunding - Producten  
De betaling gebeurt in Euro via de Crowdfunding Portefeuille van de Investeerder. De effecten zullen 
gecreëerd worden wanneer het minimale of maximale inschrijvingsbedrag bereikt is.  

e) Bewaring en levering van effecten aan beleggers 
De obligaties zullen geleverd worden uiterlijk 4 dagen na de uiterste intekendatum zijnde 21/07/2026. 
Naam en contactgegevens uitgevende instelling (de projecteigenaar): 

• Drinkfluence BV, Rue de Leval 14, 6560 Erquelinnes, België.   
e-mail :  adrien@drinkfluence.com website: www.drinkfluence.com 

KBC verleent geen bewaarnemingsdiensten. De belegger is geen vergoeding verschuldigd aan de 
bewaarnemer van de effecten. De effecten zullen gerepresenteerd worden in het overzicht bij “Mijn 
Investeringen” van de Investeerder op het Platform.  

f) Informatie over de garantie of de zekerheden waarmee de belegging wordt gewaarborgd (indien van 
toepassing) 
De belegging is niet gewaarborgd door garanties of zekerheden. 

g) Informatie met betrekking tot een vaste toezegging om de effecten terug te kopen (indien van 
toepassing) 
Niet van toepassing. 

h) Informatie over de rentevoet en de vervaldag 
Nominale rentevoet: 
De nominale jaarlijkse rentevoet bedraagt 8,75% per jaar. 
Bolero Crowdfunding bepaalt deze jaarlijkse rentevoet rekening houdend met het risico verbonden aan 
de investering, De elementen die worden meegenomen in de beoordeling omvatten onder andere de 
OLO op 10 jaar, de frequentie van terugbetaling, de looptijd en de grootte van het op te halen bedrag. 
Datum vanaf wanneer rente verschuldigd is: de obligatie brengt rente op vanaf de uitgiftedatum. 
Vervaldata voor rentebetalingen: zie Annex 1 - aflossingsplan 
Vervaldatum (met inbegrip van tussentijdse terugbetalingen indien van toepassing): zie Annex 1 - 
aflossingsplan 
Toepasselijk rendement: 
Het rendement wordt berekend als een jaarlijks percentage in overeenstemming met de methode die 
wordt gebruikt voor de berekening van de jaarlijkse nominale rentevoet en met een nauwkeurigheid 
van twee cijfers na de komma. 

 
Deel E: Informatie over Special Purpose Vehicles (SPV’s) 

Niet van toepassing 

Deel F: Rechten van beleggers 

a) Belangrijkste rechten verbonden aan de effecten 
 
De Obligatie brengt Interest op vanaf de Uitgiftedatum 

(i) Dividendrechten: nee 
(ii) Stemrechten: nee 
(iii) recht op toegang tot informatie: ja 
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(iv) voorkeurrechten bij aanbiedingen voor inschrijving op instrumenten van dezelfde klasse: 
nee 

(v) recht op uitkering van winst van de uitgevende instelling: nee 
(vi) recht op een gedeelte van het eventuele saldo bij liquidatie: nee 
(vii) terugbetalingsrechten: ja (Cfr. Investeringsovereenkomst, Annex I art.10 Tekortkomingen) 
(viii) conversierechten: nee 
(ix) gezamenlijke uitstaprechten bij een operationele gebeurtenis (d.w.z. wijziging van de 

zeggenschap, tag- alongrechten): nee 
 
Bijlage van de Rechtspersonen 
 

b) c) Beperkingen waaraan voor crowdfunding toegelaten instrumenten zijn onderworpen en 
beperkingen van de overdracht van de instrumenten. 
De Obligaties kunnen beperkt worden overgedragen (zie d)) en kunnen niet met een zekerheid worden 
bezwaard. 

d) Mogelijkheden voor de beleggers om uit de belegging te stappen 
Er is geen secondaire markt, dus de overdrachtsmogelijkheden zijn beperkt. Enkel indien de 
Investeerder zelf een overnemer voor de effecten kan vinden, kan Bolero Crowdfunding uitzonderlijk 
een transfer van de obligatie uitvoeren. 

e) Voor eigenvermogensinstrumenten: verdeling van kapitaal en stemrechten vóór en na de 
kapitaalverhoging als gevolg van het aanbod (in de veronderstelling dat op alle effecten zal worden 
ingeschreven) 
Niet van toepassing, het betreft geen eigenvermogensinstrumenten. 

 

 

Deel G: Openbaarmaking in verband met leningen 

Niet van toepassing. 

Deel H: Vergoedingen, informatie en verhaal 

a) Door de belegger gedragen vergoedingen en kosten met betrekking tot de belegging (met inbegrip 
van administratieve kosten die voortvloeien uit de verkoop van voor crowdfunding toegelaten 
instrumenten) 
De investeerder betaalt geen kosten bij een investering, geen bewaarloon of lidmaatschapsgelden. 

b) Waar en hoe extra informatie over het crowdfundingproject, de projecteigenaar kosteloos kan worden 
verkregen 
https://platform.bolero.be/crowdfunding/opportunities/465 

c) Hoe en bij wie de belegger een klacht kan indienen over de belegging of over het gedrag van de 
projecteigenaar of de crowdfundingdienstverlener 
Bij klachten over de projecteigenaar kan de Investeerder het algemeen klachtenformulier op de 
website van Bolero invullen, enkel deze klachten zijn ontvankelijk. Bij klachten over de 
crowdfundingdienstverlener kan de Autoriteit voor Financiële Diensten en Markten gecontacteerd 
worden. https://www.fsma.be/nl/contactformulier-consumenten  
Congresstraat 12-14, 1000 Brussel  

+32(0)2 220 52 11 
Daarnaast heeft de Investeerder het recht om zijn klacht voor te leggen aan de bevoegde rechtbank. 

 

Deel I: Informatie over individueel portefeuillebeheer van leningen die door crowdfundingdienstverleners 
moeten worden verstrekt 

Bolero Crowdfunding verleent geen individueel portefeuillebeheer.  
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https://www.ejustice.just.fgov.be/cgi_tsv/list.pl?language=nl&view_numac=1007100124&btw=1007100124&page=1
https://platform.bolero.be/crowdfunding/opportunities/465
https://www.fsma.be/nl/contactformulier-consumenten


 

Bijlage 1 : Aflossingsplan 
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